	格付け標準表（生産力）

	小要因
	重要度
	格
	格係数
	摘　　要
	
	計

	難易度
	4.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い
	10

8

6

4

2
	生産性は極めて容易で危険性は全くない

生産性は容易でまず危険性はない

生産はさほど困難ではないが、ある程度の熟練を要する

生産はやや困難であり、危険性が多少含まれている

生産性は極めて困難であり、危険性が極めて大きい
	
	

	資材比率
	3.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い
	10

8

6
4
2
	資材比率が極めて小さい（30％以下）

資材比率が小さい（30～50％）

資材比率が比較的小さい（50～60％）

資材比率が大きい（60～80％）

資材比率が極めて大きい（80％以上）
	
	

	負荷状況
	2.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い

	10

8

6

4

2

	十分処理できる能力あり

人員の効果的配置によって、処理できる能力あり

人員の若干補強で処理できる能力あり

人員を増強しなければ処理できる能力はない

かなりの人員を増強しても、すぐには処理できる能力を持たない
	
	

	設備費
	1.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い
	10

8

6

4

2
	現状設備で十分である

有効活用すれば現状設備で間に合う

現状設備を若干増強することによって間に合う

現状設備では無理があり、新設の必要あり

かなり高価な設備を新しく必要とする
	
	

	合計
	10.0
	
	
	

	評価結果
	


	格付け標準表（販売力）

	小要因
	重要度
	格
	格係数
	摘　　要
	
	計

	難易度
	2.0
	非常によい

よい

普通


悪い

非常に悪い
	10

8

6


4

2
	販売は極めて容易で、必ず大きな成果が得られる

販売は容易で、まず失敗はない

販売はさほど困難ではないが、売ってみないと分からない点もある

販売はやや困難であり、成果は期待できない

販売は極めて困難であり、成果は全く期待できない
	
	

	販売ルート
	4.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い
	10

8

6

4
2
	現有の販売ルートで十分である

有効に活用すれば現有の販売ルートで間に合う

現有の販売ルートを若干補強することによって間に合う

現有の販売ルートでは無理があり、新しく考える必要あり

かなり大規模な新しい販売ルートが必要である
	
	

	販売能力
	2.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い

	10

8

6

4

2

	十分に処理できる能力あり

人員の効果的配置によって、処理できる能力あり

人員の若干補強で処理できる能力あり

人員を補強しなければ処理できる能力はない

かなりの人員を補強しても、すぐには処理できる能力を持たない
	
	

	開発経費
	2.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い
	10

8

6

4

2
	経費は最小でよい

比較的経費は少なくて済む

経費はそこそこかかるが、販売対象からみて多額ではない

多額の経費を要する

極めて多額経費を要する
	
	

	サービス・保全
	1.0
	非常によい

よい

普通

悪い

非常に悪い
	10

8

6

4

2
	現有能力で十分まかなえる

現有能力でやりくりすれば、まかなえる

現有能力に若干プラスが必要

現有能力では無理があり、新しく考える必要がある

新たにつくるには膨大な費用がかかる
	
	

	合計
	10.0
	
	
	

	評価結果
	


